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DATOS DF LA EMPRESA DATOS DEL (A) ESTUDIANTE EN PRACTICA

COMPETENCIA DE EMPLEABILIDAD : Sefiale conuna “ X" tres delas areas de mayor dominio por el estudiante en practica.

*Disposician para realizar las tareas asignadas. [ ] * Responsabilidad en relacion con horarios establecidos. [ ] -
*Prolijidad con el trabajo . ] * Respeta normas de sequridad propias y ajenas. ]
*Respeto por su entorno de trabajo. L] * Evidencia manejo de conflictos |aborales. L] g
*[apacidad para trabajar en equipo. [] * Despliega iniciativa para solucionar problemas. ]

] ]
*Exterioriza tolerancia a la frustracidn. [] O

AREA DE COMPETENCIA DE SU ESPECIALIDAD : Marque “ X" tres de las dreas de mayor dominio por el estudiante en préctica.

|.-Conocer y promover el productos y/o servicios.

2 .- Bestionar cartera de clientes.

3.- Planificar la venta.

4.- Realizar acciones y procedimientos para ejecutar la venta.
a.- Realizar mantencidn, sequimiento y servicio de post venta.
b.- Capacidad productiva( cantidad, precision y rapidez en los trabajos ) []
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Haga una breve opinion del desempefio que ha realizado el estudiante en practica al momento de |a supervisidn.

Firma del Estudiante en Préctica Firma y Timbre Del Mags tro Guia/Empleador



